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Introduccion

Bienvenidos a la Maestria en
Negociaciones Cara a Cara.
Aprenderemos estrategias persuasivas
para el éxito en las negociaciones
interpersonales. Descubriremos
técnicas efectivas para influir y
persuadir en situaciones de alto
impacto.
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Importancia de las
negociaciones

Las negociaciones son
fundamentales en el ambito
empresarial y personal. Aprender a
manejarlas de manera efectiva
puede marcar la diferencia entre el
éxito y el fracaso. Las habilidades
persuasivas son esenciales en este
proceso.




Comunicacion efectiva

La comunicacién efectiva es crucial en las
negociaciones cara a cara. Aprenderemos a
utilizar el lenguaje corporal, la entonaciény el
= uso de palabras persuasivas para lograr nuestros
ﬁ objetivos.
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Empatia y conexion emocional

La empatiay la conexién emocional son
poderosas herramientas en las negociaciones.
Aprenderemos a identificar las emociones de
nuestro interlocutor y a generar una conexién
auténtica para alcanzar acuerdos beneficiosos

para ambas partes.
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Manejo de objeciones

El manejo efectivo de objeciones es esencial en
las negociaciones. Aprenderemos a identificar
las preocupaciones de la otra parte y a presentar
argumentos convincentes para superar las
resistencias.
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Cierre exitoso

El cierre es el momento crucial en una
negociacion. Aprenderemos técnicas para lograr
un cierre exitoso, asegurando acuerdos
favorables para ambas partes y manteniendo
una relacién positiva a largo plazo.



designed by ‘& freepik.com

Negociaciones
internacionales

Las negociaciones internacionales
presentan desafios Unicos.
Aprenderemos estrategias para
superar barreras culturales,
idiomaticas y legales, y a adaptar
nuestras técnicas persuasivas a
contextos globales.




Conclusiones

La Maestria en Negociaciones Cara a Cara nos ha

proporcionado las herramientas necesarias para ser
persuasivos efectivos en las negociaciones. Recordemos que
el éxito radica en la preparacién, la empatia y la habilidad para

cerrar acuerdos beneficiosos para todas las partes.
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